31 anos de Vias Verdes

Una nueva vida para los trazados ferroviarios desde 1993
Baza, 9 de octubre de 2024
Chus Blazquez
Www.rutaspangea.com



En 1993 nacid en Espaia el Programa de Vias Verdes con el objetivo de dar un nuevo uso a los antiguos trazados
ferroviarios en desuso como itinerarios no motorizados para senderistas y ciclistas: “Vias Verdes”
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Ahora nuestra tarea es posicionarnos en los

mercados europeos Yy llegar a nuevo publico



Colaborar con los TTOO.
Aprender de los casos de exito y

de los productos mas demandados



Existen grandes dificultades,

especialmente en el medio rural




Oferta poco diferenciada,
pocos productos en el
mercado

Clientes méas experimentados

SEGMENTACION

Oferta ampliada,
necesitamos mas
productos en el mercado

—




CONOCER EL MERCADO

OFERTA EN DESTINO

NUESTRO DESTINO
VENTA EN AV’'S
ORIGEN DE LOS CLIENTES

OPTIMIZACION DE
NICHOS DE MERCADO PRODUCTOS

OPERADORES
MOTIVACIONES EUROPEOS




Y algunas necesidades

especiales.



Intermodalidad




Alojamientos amigables



Transporte de equipajes



NECESIDADES A CORTO

HWVA®,

MANTENIMIENTO DE LOS
ITINERARIOS

) CONSOLIDAR MARCAS E
CREACION DE PRODUCTO ITINERARIOS

TURISTICO POSICIONAMIENTO EN

RECONOCIDOS MEDIQOS ESPECIALIZADOS
A NIVEL INTERNACIONAL

TRABAJAR Y OFRECER
FORMACION Y APOYO A VENTA DE PRODUCTO A
LOS EMPRESARIOS MEJORAR LA TRAVES DE TTOO

LOCALES COORDINACION ESPECIALIZADOS

AAPP Y EMPRESAS



As| se
promocionan
nuestros vecinos

FIETS EN WANDELBEURS



COTL D'AZLE

La importancia de una marca pais




Nuestra competencia no esta en la
Comunidad Autonoma de al lado.

Es internacional y tiene una estrategia
clara de hacia donde quierenir.



NECESIDADES A MEDIO

MWAVAO,
CONOCER A
NUESTROS
VISITANTES
ESTRUCTURARY NUEVOS
ESPECIALIZAR LA SOPORTES DE
OFERTA COMUNICACION MEDIR EL
IMPACTO

ECONOMICO DE
NUESTRAS RUTAS




Necesidades de promocion y

comercializacion

- Promociony
comercializacion.

- Nuevos soportes de
comercializacion.

- Mapa de rutas en
bicicleta.

- Priorizar focos de
atraccion.

- Emplearlos en el
posicionamiento de
las Vias Verdes.

- Continuar
trabajando
encuentros con los
empresarios locales.

- Trabajar los canales
de comunicacion e
informacion directa.

- Promocion online.

- Presencia en
portales tematicos.

- Elaboracion de
famtrips, blogtrips,
presstrips y
workshops.




Muchas
gracias

www.rutaspangea.com




